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一、SEO动态

1-1、《SEO会刊》电子杂志创刊

不知觉的，SEO赚钱培训课程已经开展了40期，越来越多的学员要求我们做一份电子杂志，应广大SEO学员的要求，我们打算创办《SEO会刊》电子杂志，每月一期，包括以下栏目：
栏目一、SEO动态：介绍最新的SEO行业信息
栏目二、SEO人物：讲述一个SEO人物故事

栏目三、网站诊断：网站诊断实战案例分析

栏目四、SEO问答：收集最SEO疑难问题，进行解答

栏目五、SEO案例：讲述几个SEO实战案例项目

栏目六、SEO工具：介绍国内外比较实用的SEO工具软件

栏目七、SEO人才：发布一些SEO招聘和求职信息

栏目八、SEO赚钱：每期讲解SEO赚钱的思路和技巧

栏目九、SEO培训：介绍与SEO培训相关的信息

欢迎大家投稿，投稿邮箱：seo@tongwang.cn 

1-2、Google在管理员工具中去除PageRank排名
新闻：北京时间10月16日下午消息，据国外媒体周四报道，谷歌已从“网站管理员工具”(Webmaster Tools)套件中将PageRank去除。
谷歌最近却从网站管理员工具中去除了PageRank数据，并声称该排名对SEO并非重要因素。谷歌表示，从管理员工具中去除该项目是由于许多网站管理员过于看重该统计结果。
王通点评：Google目前仅是去掉了管理员工具中的PR数据，Google工具栏上的依然正常使用，我个人认为google不会一下子放弃PR的，就算放弃了PR，PR背后的规则对网站排名的影响依然长期存在。

二、SEO人物

2-1、SEO学员田斌的故事

电子商务市场越来越成熟，选择B2C模式来创业，是一条成本低、见效快、能做大的路子。但是要做好B2C，各个环节都有许多技巧，今天我们结合我学生田斌的纯翠网的创业故事，来给大家分享一些做B2C的技巧和经验。

田斌是我去年一个学生，来参加SEO赚钱培训的时候，他已经辞掉了工作，打算创业，不过当时他一没产品，二没网站，不过很久激情。在课程中，我讲了三种模式：
1、提供SEO服务赚钱
2、逆向思维赚广告费
3、空手道做销售公司

听完课后，田斌他选择了第三种模式，因为他的一个朋友在云南卖玉，于是他问我在网上卖玉和翡翠怎么样？
第一步：产品定位
通过沟通了解玉这个行业的情况之后，我觉得网上卖玉这个定位非常好。因为：
1、利润很好：传统玉店，都卖的是暴利，在网上卖传统的价格一半，还是有一定利润的。
2、竞争又少：主要是在网络上竞争对手非常少，目前国内在网上卖钻石有好几家很大的，

但是玉这个行业太大了，如果个人创业，最好能够选择非常小的领域来切入，因为：小领域，大市场！ 于是他选择了从需求比较大的玉手镯入手。

第二步：网店建设
很多不懂技术的人都以为建站很难，其实非常的容易。听完课之后第二天，田斌就花了几百元，买了一个虚拟主机和域名。然后下载了一套我公司开发的9959SEO网店系统，然后上传到虚拟主机中，设置安装几分钟就搞定。接下来花了一周添加产品。一周之后，他的网站就上线了。http://www.chuncuinet.com/ 

第三步：网站推广
网站推广方法很多，不花钱的方法首选当然是SEO，所以田斌在这方面下了非常多的工作，一个月后，在谷歌和百度搜索玉手镯，貔貅等很多关键词，他都在前几名，网站每天都有1000多量。我一直对外讲，SEO其实就很简单，URL优化好，关键词布局好，然后狠狠的做反向链接就OK了。简单的事情，狠狠的去做，效果自然快。这一个月中，纯翠网友情链接就交换了近200个。

第四步：销售优化
从2008年10月开始，纯翠网就开始零零星星开始有生意了，不过一开始两三天才有一单。这已经让田斌非常的兴奋。为了更好的去，他直接去了昆明。因为在那里，收到订单之后，可以直接去提货发货了。自己不用库存。

一次在网上和他聊，我了解到了他这个销售数据之后，感觉有问题。因为通过搜索引擎带来的流量质量很高，每天上千流量，两三天才有一单，这是有问题的。简单看了几眼他的网站之后，我给他提到了一招：
在首页上放上最新发货通知。看的人多，买的人少，说明这些人对他的产品都有兴趣，但是不怎么相信他。放上最新发货通知之后，可以让新客户看到非常多的人都在这个网站购买，可以获得更多的客户信任。加了这一个小小的最新发货通知，立刻每天都有订单了，平均下来一天两三单。

几天后，他在网上告诉我这个好消息，我告诉他，再按照当时我讲的一套销售心理学，把产品网页的文案好好修改一下，销售会更好。修完晚上之后，销售进一步提升，每天都能够有七八单，虽然都是小单。到了2009年1月份的时候，他当月的销售额已经突破了10万。


今年五一，我去西双版纳玩，路过昆明，和他见面的时候，他在昆明的公司已经成立了，在市中心的一个办公楼租了一个办公室，同时已经组成了一个小团队来运营，每月都能够有十几万销售额，在养活公司的基础上，还有几万利润。不过进一步发展就有些瓶颈了，问其原因，原来是流量很难增加了。其实这很好解决，转化率做的比较不错了，不用单纯的只靠SEO来搞流量了，可以直接去投放广告购买流量，只要回报率好，广告投入越多就赚的越多。很快，他就开始靠adwords等方法来让网站流量增长了好几倍，销售额也在增长。再后来，他已经注册了商标，打算在线下开一个实体店，然后网上网下结合来做，下一步的话，可能开始搞连锁经营。因为他网站还没宣传这块，已经有非常多人主动找到他来做了。

刚才和田斌聊的时候，他说他纯翠网的回头客越来越多，比较稳定了。接下来打算在深圳开家公司通过网络卖手机，网站昨天刚上线，第一天4单生意。虽然卖手机一单几百块，一天的量也可以做的比玉大很难，做好之后能够赚钱。但是无法做成一个事业。

纯翠网现在已经稳定了，但是如果能够进一步想办法提升业绩，也许能够做成一个非常大的事业。毕竟，目前还没有一家最大的卖玉网站，也没有一家最大的卖玉的连锁经营店。他如果能够再像做网店一样，做好一个线下的样板店，把样板店生意做好，然后再去搞连锁经验，前景会更加的大。

2-2、老贾的SEO成功之路

老贾已经40多岁，以前一直在ebay中做外贸，生意还行。后来觉得考ebay做不大，于是就来花了几十万做了一个外贸B2C网站，但是运营了几个效果不理想，然后就来参加我们的SEO赚钱培训。

记得当时我打开他网站的时候，觉得非常的不错，但是生意不好一定有问题。在讲到服务器因素的时候，我问他的服务器放在那里，他说放在国内。于是我就用用VPN登陆他的网站，竟然打不开。也就是说，他的网站虽然做的很漂亮，但是在很多国家都打不开。老外打不开网站，网站怎么能有生意呢？ 后来我就像他讲我以前的一些类似的客户，并且向他推荐购买便宜又好用的美国主机，所以对他影响比较深刻。

前几天，我突然接到他的电话，他要请我吃饭，于是他就来了。见面之后，他送我了一瓶好酒，然后又给我了一张纸，上面写了一些他最近的想法与我探讨。

通过聊天，我了解他，过去一年，他一口气做了20多个外贸网站，都是做B2C，大部分排名都做到了第一页，生意很好。很多网站，一天都是上一两万的利润。

不过过去一年，他觉得做外贸B2C，虽然赚了不少钱，但是比较累，打算创新一种模式，用这种新的模式把外贸B2C这块做的更大。

最近他为了腾讯更多的时间，把自己的部分网站出租了出去，每月轻松收20多万资金。然后全部精力来搞他的一个新网站，他打算把这个网站做的更大更长久。

参加我的培训的学员中，做外贸B2C的非常多，其他人都比他的基础好，而他的基础最差，但是他在过去一年却做的最好。为什么呢？

1、他虽然不懂技术，但是他懂管理，他能够管理好手下的几个人，按照我讲的标准，狠狠去做，所以效果出来的就很好，所以他赚钱也多。

2、他非常喜欢学习，过去一年，他研究了非常多的网站和技巧，对外贸B2C行业了如指掌，这是他这种年纪人群中，稍有的。值得我们学习。

顺便帮老贾广告一下：

如果你想利用自己的SEO技术切入外贸行业快速赚钱的话，你可以与老贾合作，条件是：

1、 你要懂英文，熟悉英文SEO

2、 有实战案例。

老贾邮箱：7682206@qq.com
三、网站诊断

【野山坡驴友网诊断分析】

作者：晋显威

我们在做SEO的时候经常会遇到意想不到的问题，比如网站收录量过少、收录慢慢减少、网站排名不够稳定起浮波动较大、网站被K等等问题。我们的网站是否健康起着至关重要的作用，下面是本刊给野三坡方园宾馆网站做的网站诊断分析报告，希望对大家有所帮助。

	网站基本情况

	网页标题
	野三坡方园宾馆欢迎您--野三坡农家院-野三坡旅游首选农家院

	Meta标签
	野三坡方园宾馆野三坡品牌农家院,住农家院,品农家美食,方园宾馆现已推出野三坡春游优惠活动,野三坡门票均有优惠

	网站案例
	http://www.517ysp.cn

	网站类型
	旅游类网站

	收录情况
	百度142篇  Google 248 条 Yahoo 214条

	每日流量
	每日平均PV110 独立访客31 IP32

	建站时间
	2009-3-4

	PR值
	2

	快照日期
	2009-10-10

	诊断日期
	2009-10-12


从以上信息可以看出网站收录还算正常，但访客确不是很理想。

下面我们能过几大因素分析一下这个网站：

一、服务器因素

网站联通测试反应速度在0.16秒左右。这里只做了单线测试，网站反应速度正常。

二、网站内容

网站内容关于宾馆的内容过少，原创内容过少，数据更新频率和更新量欠缺。

三、title和meta标签

网站标题过长。标题中的关键词太多。

四、url路径
url已经静态化，符合SEO标准。

五、关键词密度

	关键词：
	野三坡

	页面文本总长度：
	1328 字符

	关键字符串长度：
	3 字符

	关键字出现频率：
	60 次

	关键字符总长度：
	180 字符

	密度结果计算：
	13.6%


六、网站连接

网站共22个友情连接 有两个交叉连接，六个网站快照日期太长。

网站无死链接。

七、反向链接

百度0 Google 0 Yahoo 921

综合分析：

网站整体架构上看应该说是不错了，最主要的问题出现在网站内容，原创内容过少，从网站框架上看这不像是一个介绍宾馆的网站，更像是一个门户网站，关于宾馆的内容过少不能吸引客户。同时：

1、 网站标题太长，且包含的关键词太多，应适当减少关键词数量使标题更简洁。

2、 网站链接应交换一些更新频率较高，快照与当前时间接近的链接。

3、 网站反向链接过少，应增加站点的反向链接。

4、 能从营销的角度修改网站框架，SEO和网络营销的完美结合，一定能超出你的想象。

四、SEO问答

4-1、Google关键词工具的数据为何偏高？

很多人在使用Google关键词工具的时候，发现Google显示的数据比实际的高很多，非常的不理解，这里给大家解释一下原因，以及获得准确数据的方法。

你看到的数据是Google的广泛匹配的数据，例如你搜索鞋子，显示的是与鞋子相关的所有关键词在一个月内的搜索量。而不是单纯的这个关键词的搜索量。如果你注意一下，你会发现右上角有一个广泛匹配。
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点击下拉菜单还有词组匹配和完全匹配。词组匹配的意思是，包含有这个关键词的词的搜索量也都算到这个词上。完全匹配才是这个词的精准搜索量。如果你想要获得一个关键词非常精准的数据，你只需要将广泛匹配修改成完全匹配就OK了.

4-2、为什么我的新站的排名起伏不定？

很多SEO新手遇到这种情况的时候，上午查的时候，自己的网站在百度排名很好，下午查询的时候，自己网站的排名就不见了。以为是百度把自己的网站给封了，非常的害怕。其实完全没有必要。为什么呢？

对于新站，这是很正常的现象，因为百度拥有非常多的数据库，它们不同的数据库中，对于新站而言，数据肯定不是同步的，很有可能你早上使用百度搜索的时候它查询的是一个数据信息，下午就是另外一个了。所以出现这种情况不要担心，认真把网站内容做好，多做反向链接，三个月后就正常了。

五、SEO案例

记录“缝美家”美缝剂的网络成长

作者：一鸣
张总是一个做传统企业的，发明了一种装饰产品美缝剂，市场需求很大，但是他不懂网络推广。2008年初，对SEO没有一点经验的张总就直接来参加了【SEO赚钱培训课程】

通过参加seo培训，张总发现SEO原来并没有高深的SEO技术，关键就是细节，把简单的事情，狠狠的去做就行了。这和张总过去的成功理念是一样的，所以非常认可。

培训之后，张总立刻行动，不懂技术的他使用了9959企业网站系统，很快就做了第一个美缝剂网站www.m9999.com。

经过一个月的深入研究和内容的挖掘，第一个月就将行业词“美缝剂”成功的推广到百度和google首页。

这位朴实的石家庄企业家，并没有为眼前的成绩所骄傲，而是利用所学的seo技术和营销理念加大了网站的质量和推广力度，果然功夫不负有心人，短短3个月，“缝美家”美缝剂已经占据了美缝剂搜索领域市场的前沿。

今日的张总，心中对于互联网依然是坚定不移；中小企业生存不容易，只有通过互联网才是寻求生存和发展的希望。这里，希望石家庄成卓建材公司能够将“缝美家”美缝剂送入祖国的千家万户，早日冲出国门，走向世界！

六、SEO工具

6-1、SEO建站工具

[image: image2.png]



Zblog 博客程序

Zblog是国内最好用的一套开源的博客程序，使用的是ASP开发的，功能非常强大，插件也非常的多。目前国内大部分SEO都喜欢用这套系统来做网站。特点如下：

1、 后台可以直接安装插件、模板

2、 前台直接生成HTML静态网页

3、 拥有RSS、WAP等更能

4、 安装简单，熟练的话，三分钟就可以安装好

免费下载地址：

http://download.rainbowsoft.org/ 

6-2、SEO辅助工具
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站长工具箱 Webmaster Toolbox

站长工具箱 Webmaster Toolbox 是一个用Flash制作的站点综合信息查询工具，主要功能是查询某个站点的Google Pagerank、Alexa世界排名、Sogou指数、中国网站排名，以及在几大主要搜索引擎中的收录反向链接的情况，后期增加了站长常用工具、域名查询等实用功能。

工具主要特点：使用方便，打开工具就可以查询，直接访问各个目的接口，不需要读取第三方站点（除Google，Alexa，Sogou，以及几大搜索引擎以外的站点）的数据，查询速度快。另外可以存储查询条件，为经常查询同一站点信息的用户带来方便。

下载站长工具箱(1.55MB)   
七、SEO人才

7-1、企业招聘信息：

招聘信息1、

企业网址：www.51yamaha.com    

招聘需求：需要招聘SEO人才

联系人：马捷

联系QQ：389106289

联系手机：13911754777

联系邮箱：zhengyangit4s@163.com

招聘信息2、

企业网址：www.kuailea.com    

招聘需求：愿意做兼职的，技术好一点。就要一个！

联系人：王先生

联系QQ：391043845

联系手机：13146390240
7-2、SEO人才求职

SEO人才板块欢迎更多学员和企业的入住！

如果您需要我们提供服务请联系罗小姐：01082865151 qq：846602094
八、SEO赚钱

8-1、SEO赚钱案例解析

SEO赚钱案例：敬老网

敬老网
网址：www.jinglao.net
站长：大圣
收入：20万/年

大圣是SEO赚钱培训的早期学员，执行力非常的强，他做了很多网站，这个站仅是他手里的一个站，收入虽然不是特别高，但是当我告诉你他这个站每天只有几百IP的话，你就知道这个收入的水平了。大部分个人站长网站如果有几百流量，可能一个月赚几百元都难，但是他这个站平均一个月2万左右。他是如何做到的呢？


第一：定位好
这个站是按照SEO赚钱课程中第二种赚钱模式《逆向思维赚广告费》中的第一个思路来做的，做了一个敬老院导航。在这个思路中，我讲的第一个最重要的思路就是：小领域，大市场！

敬老院虽然领域小，但是整个中国的市场可不小，所以全国各地的敬老院都比较注重网络推广，所以你到谷歌和百度上查询一下，看看投放广告的数量就知道了，说明做敬老院门户站肯定可以赚钱。同时，在这个领域几乎没有竞争对手，SEO会非常容易做，所以大圣选择的这个定位非常的好。

第二：排名好
想赚固定广告位的钱，必须有一个好的排名，这样才能让在上面投放广告的广告主划算。目前你到谷歌和百度中搜索“敬老院”，这个站都排第一名。

如何做到第一名呢？
按照SEO赚钱培训中课中讲的技巧，仅用其中几个技巧，狠狠的去做就OK了。


第三：卖广告
很多人也能把自己的网站排名做的非常好，但是不会去卖广告，那样自然赚不到钱的，如果你搜索养老院，可以发现有一个人也做了类似一个站，排名不错，可惜上面只有百度联盟的广告，赚不了钱的。

那么，敬老网的广告是如何卖呢？大圣比较聪明，采用了培养客户的方法，网站刚做好的时候，就主动和这些敬老院联系，和他们交换链接，同时告诉他们，先帮这些敬老院免费打广告。通过这种方法，自然就认识了非常多的敬老院相关负责人。

几个月后，网站排名上去了，大圣就开始卖在图片广告，因为已经有了几个月的认识沟通，所以信任没问题，同时效果也没问题，广告位自然就很容易卖了。

面对这样一个网站，你有什么想法呢？

8-3、SEO网赚思路

如何将你的 CJ 帐户做到 1 万美圆一个月
作者：静水

首先，要感谢 DISCUZ 的 CEO 戴志康 先生，是因为他的一篇报道让我产生了灵感。 

为什么这样说呢？因为那篇报道说他当 DISCUZ 真正开源以及免费的时候，他改变了他的商业模式，由以前靠收费会员赢利模式，转变为站群打包销售广告模式，意思就是说，如果 BENZ 来做广告，他就会跟 BENZ 谈，因为他占有全中国 70% 的论坛用户分额，可以所有的汽车类论坛都会播放 BENZ 的广告。就是这个理念，让我产生了一种新的做 CJ 的灵感，就是站群模式。 

又由一些国内的 CEO 黑帽的方法，用二级域名的来堆砌，让我想到了一种改善的方法，只不过不是用来 SEO 搜索引擎，而是来做我的产品。 

我还是依旧选择了如下一些材料： 

一个不错的，有一定 PR 值的域名。一个全新的 GOOGLE ADWORDS 的帐户。 N 个 LP 的膜版。 

然后我在 CJ 里，第一次寻找了几十个认为不错的产品，然后找了一些相关产品的信息仔细看了下，而且大多数都是我用过的产品。然后我交给我的助手，去写一些英文评论。这里几点注意下： 

第一，一定要原创的产品评论。这里我是直接跟他讲述了每个产品重点写什么，让我的助手完成的。这里我要说明下，越便宜的产品，越要突出便宜，越贵的产品越要突出好。举个简单的例子，在做 CJ 里的 THINKPAD 的产品的时候，我们主要是用的一个东西，很多人都想不到的，我们找到了联想员工优惠券代码，买一个 X300 可以便宜好几百美圆，就是因为这，销售非常不错。 

第二，产品要多，每个产品，用一个单独的 2 级域名来完成，每个产品单独做一个 LP 页，有很多我重点销售的产品，我是直接用 WP 做的 BLOG 评论。 

重复以上的动作，我至少有 100 个以上的二级域名的站群，来维持我的销售网络。 

开始 SEO ，因为全是原创内容， SEO 相当好做，我借助了一些群发 BLOG 的 工具 ，增加了无数的反向连接。 

最后， ADWORDS 主要是辅助，我一般比较节约成本，如果一个产品无竞争，或者一个产品优化得很好，就用下，不过这里提示一点，当你的站群一定数量的时候，你的 ADW 的单价一定会降得很低的，为什么自己去想。 

不断的重复以上的操作，让自己的站群更加的强大。 

最后，如果你要想月收入 1 万美圆以上，如果不是纯利润，那么你每天销售 300 美圆就可以轻松的达到。如果你有 100 个这样的 LP 页面，就是一个页面 3 美圆，一个页面 3 美圆的收入是什么概念，你只要能够做到平均每个页面能够引导一个注册 ALIMAMA 这样简单的东西，你就可以保持月收入一万美圆以上。这个是非常简单的， CJ 里面有很多免费的注册，需要采纳一些用户信息，都很好做 LP 页去引导。当然，更多的是一些优质的产品，比如在加拿大，有 BESTBUY 等这样的知名公司，人家被你引导之后随便买点什么，也不只 3 美圆的销售提成。 

还是要注意一点，多思考，多分析，多去尝试，最后多重复来提升自己的收入。

我想说的是，很多人认为麻烦，我觉得这个世界上最麻烦的事情上班，有人竟然可以上一辈子，甚至还有上班的瘾，退休的年龄都想方设法不退休，继续上班，我就是怕麻烦我才做一些事情的。 

如果你认真的制定一个计划，一天做一个页面， 100 天可以做完， 200 天后可以发现有收入，如果在 100-200 天之间每天花 1 小时去维护，更多的心思是去分析数据，你将在第 300 天的时候每个月收入至少突破 10000 美圆。 

另外思维方式转变为商人，你的重点是放在创新上，而不是去放在翻译英文上，因为你是在做销售，你是在做生意，就一定要花钱，但是不是用钱去生钱，而是去用钱去买时间。如果你没资本投入，就去卖你的时间，去上班，赚到钱来再来投资。 

不要过分的追求技术，技术永远是为想法服务的，而且任何行业做到最高境界是一种艺术，凡是伟大的艺术品都不是因为它的技术，而是因为它的创意。 

如果你对一些事情有怀疑的态度，或者觉得麻烦，你干脆改行算了，任何赚钱的事情，如果你怀疑你自己的判断，你将无法坚持，你注定会失败，以及一些赚钱的事情，本身就是麻烦的，但是仔细想想，别人不是不怕麻烦，是知道解决了麻烦的事情，就没麻烦了。我换个说法，你是认为是解决这些麻烦的问题麻烦，还是没钱麻烦？我宁愿选择前者。 

最后，还是强调一点，这个行业里面，没有教科书，很多时候，你比别人创新一点点，很多的机会就你获取。

通过这篇文章，相信你也领教了高手的思维就是不一样，希望各位认真的学习，在网络赚钱的道路上越走越宽。

8-3、网络广告联盟推荐

广告联盟推荐：ClickBank.com

www.clickbank.com，它是世界上最大的虚拟商品交易市场，里面的高手多如云，月收入上10万美金的大有人在，本来前面好长一段时间，CB都封锁了国内，不允许国人注册，但是，8月份以来，CB开通了国人通道，再次接受国人注册，可以推断，一是因为国内这片市场的确太大了，没有谁不动心，二是CB技术手段已经达到了一个高度。
那么我们要如何利用CB（clickbank）赚钱呢？破冰认为，初学者首先要从免费开始做起，也就是说建站，我们要建设的是英文站而不是中文站点，但是，很多国人朋友英文水平都烂的不得了，我就是这样的，不过，你可以看一些关于营销的英文电子书，遇到不懂的马上查字典，作上记号，然后当你读完这一本电子书，你就能理解大概的内容了，就这样多读3本，你的英文水平绝对会上升到一个新的台阶。

关于建站方面，我们可以套用静水的思路，就是建立站群，大家可以看看他的文章《如何将CJ帐户做到1万美圆一个月》，需要注意的一点是，你应该找一个比较好点的域名，PR值要稍微高一点，这样对于优化大有帮助，你的关键词才能排在搜索引擎的前面，大家可以学习一下SEO（搜索引擎优化），先从中文SEO学起，毕竟国内的容易理解，而且搜索引擎都是相联系的，尽管它们各有不同。

另一种方式当然是利用竞价，我建议大家都看一看《Beating Adwords》这本电子书， 专门讲解如何利用Google Adwords做CB的，希望大家把这本书看的滚瓜烂熟，能背诵就最好了，有句话说的好：磨刀不误砍柴工。
8-4、网络赚钱教程下载

[image: image4.jpg]



《Google Cash》中文版

我在2006去年根据此书中的思路进行了一个google adwords投资，总共花了不到2小时，但是这个操作直到2008年每月都给我带来1万美元以上的收入。

这是一本非常不错的教程，如果你学习会了本教程，你不用做网站就可以轻松的利用网络赚钱。当你掌握了书中的精华，你会发现，原来赚钱可以这么的简单！
点击下载>>>
密码加QQ 226029 免费索取！

九、SEO培训

9-1、第41期SEO赚钱培训开始订座

课程时间：11月14日面授，11月15日网授 
培训费用：网络授课：3400元/人、面授培训：4200元/人
报名地点：北京市海淀区中关村东路18号财智国际大厦B座802室 
网站地址：http://www.seo.net.cn/  
报名电话：010-82601976
在线咨询：QQ/TM:846602094
注明：

1、 每期学员仅限20名，每期学员增长100元钱。满20名之后，你只能参加下一期。

2、 现在预订座位仅需先付1000元，你就能够锁定这期培训的一个席位，培训课程前补齐费用就OK

3、 参加培训，你是0风险的，预订座位之后，在课程开始之间，你随时可以要求退款。

4、 本培训承诺：保证学会，保证赚钱。（国内首家SEO培训硬承诺机构）
我们的培训不讲虚的，只讲最简单、实用的SEO技巧和大众不知道的SEO赚钱思路。你只要按照我们讲的去狠狠执行，一定能够赚到钱。如果你在6个月中，按照我们讲的技巧去严格执行后，没有获得排名赚到钱，你都可以向我们申请退款，我们会立刻退还给你。

9-2、Adwords优化实战培训开始报名

为什么要学习Adwords优化？

· 在Adwords中，并不是你花钱多，你就能够获得好的排名

· Adwords的设置中，有很多技巧，如果按照默认设置，你广告费可能90%都是浪费

· Adwords的设置中，可能一个简单的细节修改，就能让你效果提升200%以上。

· 课程中直接指导学员实战操作，三天立刻见到效果！

课程内容构架：

一、Adwords误区

二、Adwords排名因素揭秘

三、Adwords优化设置技巧

四、Adwords效果监测方法

五、Adwords赚钱策略

培训对象：

1、 外贸B2C企业

2、 正在做竞价网赚项目的

3、正在做adwords效果不好的企业

课程时间：11月7日面授，11月8日网授 
培训费用：网络授课：3000元/人、面授培训：5000元/人
报名地点：北京市海淀区中关村东路18号财智国际大厦B座802室 
网站地址：http://www.adwordso.com 
报名电话：010-82865151
QQ咨询： 564020952 
咨询电话：010-82865151  投稿邮箱：seo@tongwang.cn

